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Driving growth
through uncertain times
The hidden  
gemstones

Vivimos en un tiempo de volatilidad sin precedentes. Ahora la 
presión sobre el C-Suite para elevar ventas y resultados es 
imparable. 

Este informe – el tercero de Aon de la serie C-Suite – investiga como las 
soluciones aseguradoras de crédito ayudan a las empresas a impulsar el 
crecimiento frente a una incertidumbre global. Aon y Financial Times han 
hablado con expertos de distintos sectores explorando los retos a los que 
se enfrentan, como los negocios puedes adaptar soluciones aseguradoras 
para estar a la cabeza y como la industria aseguradora está respondiendo 
con especializaciones y nuevas soluciones.

Principales temas del informe:

1. El C-Suite busca ventaja competitiva en un entorno 
incierto.

El entorno actual obliga a los ejecutivos a pensar diferente. 
Aquellos líderes preparados para decidir sobre qué líneas de 
negocio debe la empresa realizar mayores inversiones (inyectar o 
retirar capital), se asegurarán ir un paso por delante respecto a sus 
competidores.

2. Las Entidades Financieras y mercado asegurador están 
entrando en una nueva era de colaboración.
La industria aseguradora, trabajando junto con la banca juega un papel 
clave ayudando al C-Suite a ganar ventaja competitiva.

Muchas grandes empresas no son conscientes de las posibilidades 
existentes. “Estimamos que son 2 de cada 10 CFOs los que están 
haciendo un uso completo de soluciones de crédito del mercado 
asegurador” advierte Jason Disborough, CEO, Multinational Clients
(International), Aon. “El resto están perdiendo medios cruciales con 
los que alcanzar un crecimiento sostenible optimizando su cash flow y 
capital circulante.”
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3. La innovación en el mercado de 
seguro de crédito está creando 
valor en los negocios.

Las innovadoras aplicaciones del seguro de 
crédito apoyan la mejora del capital 
circulante, mejoran el balance y hacen más 
eficientes estructuras de liberalización de 
caja.

La innovación está provocando nuevas 
conversaciones y puede crear valor a través 
de las siguientes vías:

• Data & Analytics (D&A)
D&A apoya a las empresas en la toma de 
decisiones y ayuda a identificar posibles 
amenazas (concentración de exposición) 
y oportunidades.

• Optimización del circulante
La titulización en el sector de 
financiación del circulante es una 
práctica extendida. Los prestamistas 
paquetizan los préstamos en vehículos 
de financiación que emiten títulos 
negociables respaldados por activos. 

• Reemplazar garantías y liberar 
capital (off balance sheet)
La financiación del circulante 
permite gestionar de manera más 
eficiente el balance de las empresas. 
La caución es otra posible solución. 
Con estas soluciones, el mercado

• Aumentar el ciclo de conversión de 
efectivo
Las empresas pueden disponer de 
soluciones para incrementar su propio 
límite de crédito disponible en el mercado 
asegurador y, así, fortalecer la relación con 
sus proveedores.

4.  Entorno cambiante

Gracias a la innovación constante en el 
mercado asegurador, especialmente centrada 
en el Data & Analytics, el C-suite podrá 
disponer de información predictiva que 
pueda dar certidumbre a las organizaciones 
en un entorno muy volátil.

El seguro de crédito proporciona un 
salvavidas para el crecimiento de 
las empresas
Ir más allá de los usos tradicionales de las 
Credit Solutions puede ser un facilitador 
del crecimiento de las organizaciones: 
desbloqueando el capital circulante, 
maximizando la eficiencia del balance y 
abriendo nuevas oportunidades de 
negocio.

asegurador garantiza que el cumplimiento 
del contrato del cliente con un tercero sea 
un éxito.


